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IENRY SCHEIN VOTRE PARTENAIRE DE CONFIANCE AU QUOTIDIEN ,'

Avec 20 ans d’expérience a vos cotés, notre objectif reste plus que jamais de vous satisfaire en vous propo-
sant des services innovants en termes de communication, de formation, de gestion, et d'aménagement de
votre cabinet avec les meilleurs experts dans leurs domaines.

Grace a Henry Schein, vous pourrez vous consacrer en toute sérénité a votre métier, améliorer la qualité
des soins apportés a votre patient et développer le chiffre d’affaires de votre activité.
Communiquez avec vos patients !

Vous cherchez a agrémenter lattente de vos patients, a les informer sur leur santé bucco-dentaire, a mettre en

avant les actes pratiqués au cabinet... Henry Schein a référencé pour vous le meilleur opérateur du marché et a
négocié la meilleure offre !

Donnez une image moderne de votre cabinet grace a la TV salle d'attente proposée par Webdentiste et motivez
vos patients.

Fort de 10 années d’expérience, Webdentiste est le leader francais des sites internet
pour chirurgiens dentistes.

Quelques chiffres clés :

e 25 personnes au service de la communication de votre cabinet dentaire
* Plus de 3 500 adhérents

Les valeurs Webdentiste :

Franck ROUXEL
Fondateur Webdentiste

* Spécialiste du Web : Ergonomie des sites, référencement, création d'identités visuelles,
hébergement, nouveaux usages... Autant de compétences qui nécessitent une équipe de
professionnels formés.

* Expertise éditoriale : Rédigés par un Comité Scientifique composé de praticiens et de journalistes, en
partenariat avec LUFSBD, les contenus de votre site sont pertinents et pédagogiques pour une meilleure
compréhension par vos patients.

* Service client : Etre constamment a ['écoute de leurs clients pour répondre a leurs besoins avec rigueur
et professionnalisme, anticiper leurs attentes et construire avec eux une relation de confiance durable.

* Innovation : Travailler a créer les services de demain pour accompagner la transformation de la relation
patient, simplifier et optimiser la gestion de votre cabinet.
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Profitez d’'un média universel pour informer vos patients sur leur santé bucco-dentaire et les traitements
proposés dans votre cabinet

Un programme vidéo 100 % personnalisable constitué de courtes séquences d’informations pratiques,
pédagogiques et ludiques pour rendre utile le temps d'attente de vos patients (durée du programme para-
métrable). Ces séquences s'enchainent selon lambiance et les messages que vous souhaitez transmettre
a vos patients.

3 modeles de programmes a personnaliser : OMNI / ORTHO / IMPLANTO

4 raisons de choisir la TV salle d’attente® :

e Informez et rassurez vos patients * Mettez en avant vos compétences
* Valorisez votre cabinet et votre équipe * Développez votre pratique et motivez vos patients

Présentation du cabinet Information & Prévention
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Présentation de vos équipements, de vos diplomes, 60emissions pédagogiques pour informer vos patients
de vos pratiques, de votre équipe [hygiéne, pathologie, orthodontie, implantologie, esthétique...)

Facilitez votre travail et préparez la consultation

Suscitez Uintérét de vos patients .
avec votre patient

Diffusez des informations ludiques et pédagogiques Donnez une image moderne de votre cabinet

Augmentez le taux d'acceptation de vos plans

Motivez vos patients sur des actes a valeur ajoutée "
de traitements

Valorisez vos savoirs faire Augmentez votre chiffre d'affaires

Réduisez la perception du temps d'attente
et lanxiété de vos patients
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